
                                                            

    

 
 

   
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

WIE ZIJN WIJ: 
SimplAire is gespecialiseerd in de verkoop, de installaties en het onderhoud van Air Conditioning-systemen voor 
zowel de commerciële als de residentiële markt en is dealer van o.a. de merken Toshiba, Carrier, Ciac, Danfoss 
en Air Control. 
Werken bij SimplAire betekent werken in een snel groeiende internationaal georiënteerde onderneming met een 
ambitieus team. Op professionele wijze werken wij aan een optimale dienstverlening voor onze klanten. 

PROFIEL 

• Strategieontwikkeling en uitvoering: Ontwikkelen en implementeren van een strategisch commercieel 
plan om de verkoopdoelstellingen te behalen en de marktpositie van het bedrijf te versterken. 

• Leidinggeven aan het team: Aansteken van de motivatie van het commerciële team, coachen en 
ondersteunen van teamleden om hun doelen te behalen en samen te werken aan de bedrijfsdoelen. 

• Verkoopoptimalisatie: Optimaliseren van verkoopprocessen en het implementeren van 
verkoopstrategieën. Faciliteren van verkooptrainingen en zorgen voor voortdurende verbetering. 

• Markt- en klantrelaties: Identificeren van nieuwe zakelijke kansen, inspelen op markttrends en het 
onderhouden van sterke relaties met klanten en leveranciers om de klanttevredenheid te waarborgen. 

• Analyseren van verkoopdata: Monitoren van verkoopprestaties en marktontwikkelingen, evalueren 
van data en het doen van aanbevelingen voor verbetering van de verkoopstrategieën. 

• Budgettering en financiële planning: Verantwoordelijk voor de commerciële budgettering, het 
opstellen van verkoopprognoses en het bewaken van de kosten. 

• Logistieke processen: Toezicht houden op de magazijnactiviteiten en zorgen voor een efficiënte 
goederenstroom, waarbij veiligheid en procesoptimalisatie centraal staan. 

• Rapportages: Regelmatig rapporteren aan de Managing Director over de voortgang van de 
verkoopactiviteiten, markttrends en de behaalde resultaten. 

• Werving en teamontwikkeling: Betrokken bij het wervingsproces voor de commerciële afdelingen en 
het creëren van een positief werkklimaat. 

• Ondersteunende HR- & Facility-taken 
 
 

WAT VERWACHTEN WIJ VAN JOU? 

• Leidinggevende ervaring: Aantoonbare ervaring in een commerciële leidinggevende functie, bij 
voorkeur in een vergelijkbare sector. 

• Strategisch inzicht: Sterke strategische en analytische vaardigheden om markttrends en 
verkoopgegevens te interpreteren en hierop in te spelen. 

• Teamspeler en coach: Ervaring met het coachen, motiveren en ontwikkelen van teams om 
gezamenlijke doelen te behalen. 

• Communicatieve vaardigheden: Uitstekende communicatieve vaardigheden, zowel in het bouwen van 
relaties met klanten als in het aansteken van enthousiasme binnen je team. 

WIE ZOEKEN WIJ: 
Ben jij een resultaatgerichte leider met een passie voor commercie en teamontwikkeling? 
Bij SimplAire BV zijn we op zoek naar een Commercieel Manager die de verantwoordelijkheid neemt voor het 
ontwikkelen en uitvoeren van strategieën die ons bedrijf helpen om de verkoop- en winstdoelstellingen te 
behalen. Als Commercieel Manager geef je leiding aan een divers commercieel team, dat onder andere de 
afdelingen Retail Sales, Sales B2B, Warehouse, Facility en HR omvat: 
 

 



                                                            

    

 

 

• Financieel inzicht: Ervaring met budgettering, het opstellen van verkoopprognoses en 
kostenbeheersing. 

• Logistieke ervaring: Kennis van logistieke processen en magazijnbeheer is een pre. 

• Proactief en resultaatgericht: Een ondernemende, gedreven houding en het vermogen om kansen te 
identificeren en te benutten. 

 
Wat bieden we je? 

• Een uitdagende en verantwoordelijke functie in een dynamische werkomgeving. 

• De kans om jouw visie en strategieën te implementeren en een grote impact te maken op de 
commerciële groei van het bedrijf. 

• Een marktconform salaris en secundaire arbeidsvoorwaarden. 

• Mogelijkheden voor persoonlijke en professionele ontwikkeling. 

 
 
 
Ben jij de commerciële leider die we zoeken? 

Alleen indien u voldoet aan het bovenstaande, de juiste persoonlijkheid bezit om te passen in onze 

bedrijfscultuur en deze mogelijkheid uiterst serieus beschouwt, kunt u ons een CV met motivatie sturen naar:  

hr@simplaire.nl 
  


